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The Reason Why

Markt

Mitbewerb Sales-Skills
Neue Ansprechpartner Methoden
Neue Kunden Erfahrung

Neue Therapien

Mit innerer Sicherheit
R und smarten Tools die
Herausforderungen Unternehmen R Innere Sicherheit
des Marktes meistern. durch trainierte
Neue MA
Neue Strategien
Neue Produkte
Neue Ziele

Standards

Standards erlangen.
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Co-Creation

, Sales :
Marketing Know-how g
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How to start

WS Strategie & Daten Kundenstruktur anlegen Daten & Kl Training Lizenzen pro User / Jahr

Welche Daten sind relevant? Anlegen der Kundenstruktur Aufbereiten & Sichtung der Laufende Nutzung im
(A-B-0C) im Backend Daten in Co-Creation Kundenkontakt
Wie soll das Cockpit genutzt Aufsetzen Datenbank & Einspielen der Daten
werden? Sicherheitssysteme

Trainieren der Kl

Feedbackschleifen zur
Antwortqualitat in
Co-Creation
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Komplexe Produkte einfach verkaufen

»Das ist die Revolution

Das cdb Sales Cockpit + Al Sales Assistant analysiert die Daten lhres Unternehmens, |hrer Produkte und
Ihres Marktumfelds, verknipft sie mit cdb Vertriebs-Know-how und wandelt sie mithilfe von Kl in relevante

im Vertrieb!“

Verkaufsargumente um. So entstehen prdzise Verkaufsstrategien fur perfekt vorbereitete Verkaufs- Kundenstimme, Wolfgang N.

gesprdche und eine qualifizierte, datenbasierte Kundenkommunikation - in Echtzeit.

YOUR BRAND

Produkt1 Produkt2  Produkt3 Kundentyp auswéhlen

. R Du
cdb Sales Cockpit - Das :

Q Bediirfnisse des Kunden : 3 Verfasse mir bitte eine Mail, in
komqufe Dashboard: Alle Hier steht eine Sub-Headline = " dem die wichtigsten fachlichen
relevanten Vertriebsinforma- Informationen so zusammen-

| 1 gefasst sind, dass wir mit den
tionen immer dabei: Am T0b|e1‘, 2 3 Entscheider der Abteilung (roter

127 Kundennutzen iibersetzen HE Personlichkeitstyp) einen
Smartphone, Laptop. Hier steht eine Sub-Headline - Vertragsabschluss gestalten

1. Alle wichtigen Verkaufs- » e N ; Q Claus KI
daten auf einen Blick & Challenger Fragen : Entwurf einer E-Mail an
Hier steht eine Sub-Headline F den Direktor der Abteilung
2. Intuitiv & strukturiert i (roter Personlichkeitstyp)
3. Individuell anpassbar an L | . ' Betreff: Effiziente L6sungen fir
. P . () Mégliche Widersténde Ihre Abteilung - Vertragsab-
lhre Verﬂ"lebssﬂ"(]'fegle Hier steht eine Sub-Headline -

Sehr geehrter Herr [Name des
Direktors],

Frag mich ...

@ B &

2 Jetzt Demo-Version anfordern Claus-Dieter Beck

q . O . Sales cdb-digital-sales
Das cdb Sales Cockpit + Al Sales Assistant optimiert auch lhre Vertriebs-

prozesse. Vereinbaren Sie noch heute eine persénliche Demo - wir zeigen E] +43 6641488937 —
Ihnen, wie Sie |hr Sales-Team effizienter machen! office@cdb-sales.com

Al Sales Assistant - Der
personliche Assistent: Interaktive
Unterstitzung in Echtzeit - immer
dann, wenn sie gebraucht wird.

1. Sofortige Antworten auf
komplexe Produktfragen

2. Kl-gestUtzte Analyse aktueller
Datenquellen

3. Direkte Unterstitzung fur eine
optimale Gesprachsfihrung

— A PRODUCT OF —

}CB@

aigifalglg

cdb-digital-sales GmbH | Rudolf-Waisenhorn-Gasse 172 | 1230 Wien | Osterreich



